
Nachfolgesuche
Der Schritt, sich zur Ruhe zu setzen und seine Praxis zu verkaufen fällt
nicht leicht und die Umsetzung ist komplex. Eine frühzeitig, gewissen-
hafte Planung dieses aufwendigen Vorhabens ist deshalb besonders
wichtig. Ein Erfolg bedingt eine professionelle Abwicklung.

“FMH Consulting Services hilft bei der Planung und
Realisierung Ihres Vorhabens.”

„Wie finde ich einen geeigneten Käufer für meine Praxis?“
Entscheidend für die erfolgreiche Nachfolgesuche sind die genauen
Kenntnisse des Marktes, eine professionelle Dokumentation der
Praxis, die Ermittlung des Unternehmenswertes, eine gezielte
Bearbeitung des Marktes, die vertragliche Abwicklung und
die Regelung der Finanzierung mit dem Nachfolger.

FMH Consulting Services verfügt über ein breit abgestütztes Be-
ziehungsnetz und über aktuelle, umfassende Datenbanken. Mit unserer
langjährigen Erfahrung unterstützen wir Sie in allen Schritten einer
gezielten Suche und Auswahl Ihres Nachfolgers.

Praxissuche
Fortsetzung der Tätigkeit als Spitalarzt oder Selbständigkeit mit eige-
ner Praxis? Jede Ärztin und jeder Arzt steht irgendwann in der Lauf-
bahnplanung vor dieser grundlegenden Entscheidung. Eine Praxisüber-
nahme stellt Käufer undVerkäufer vor grosse Herausforderungen. Die
Erarbeitung und Definition der eigenen Ziele, die aufwendige Markt-
analyse, die Prüfung von möglichen Objekten – die Praxissuche ist ein
sehr kosten- und zeitintensives Projekt und parallel zur 100%igen
Berufsausübung nicht machbar.

“FMH Consulting Services als erfahrener Partner unterstützt
und entlastet Sie in der Suche nach Ihrer Wunschpraxis.”

Praxisvermittlung
FMH Consulting Services führt die Praxisanbieter und Praxissucher zur richtigen Zeit zusammen

Praxisbewertung
Sie benötigen eine professionelle Bewertung und Dokumentation für
die Vorbereitung des Verkaufes Ihrer Praxis? Kein Problem! Mit unse-
ren Praxiswertberechnungen verfügen Sie über anerkannte, umfassen-
de und marktgerechte Dokumentationen zur Unterstützung Ihrer
Aktivitäten.

“FMH Consulting Services bietet Praxisanbietern und Praxis-
suchern eine anerkannte und professionelle Unterstützung.”

Zur erfolgreichen Suche der Praxisnachfolge, des Praxisobjekts und
der Durchführung von Praxisbewertungen bietet die FMH Consulting
Services:
• Nachfolgesuche mit Praxisbewertung

(Inventar- und Goodwillbewertung)
• Nachfolgesuche mit Goodwill- oder Inventarbewertung
• Nachfolgesuche
• Praxissuche
• Praxisbewertung (Inventar- und/oder Goodwillbewertung)

www.fmhprax.ch –
der führende Praxenmarkt
Auf unserer Website finden Sie aktuelle Angebote von Praxen und
Interessenten.

FMH Consulting Services
Burghöhe 1 • Postfach 246 • 6208 Oberkirch
Telefon 041 925 00 77 • Fax 041 921 05 86
mail@fmhconsulting.ch • www.fmhconsulting.ch
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Unser Angebot Praxisvermittlung

Nachfolgesuche

mit Praxisbewertung

Praxisbewertung

Praxissuche

• Beratungsgespräch zur Nachfolgesuche und Definition der Eckwerte
• Analyse und Ausarbeitung des Praxisprofils
• Ausarbeitung der Inserate
• Redaktion der Inserate
• Publikation in www.fmhprax.ch während 6 Monaten
• Inserat in der Schweiz. Ärztezeitung während einem Monat
• Publikation im FMH Services Infoletter
• Aktive Suche von Praxisinteressenten in unseren Datenbanken

und im Markt CH

• Vorselektion von Interessenten
• Persönliche Begleitung der Verkaufsverhandlung
• Erstellung/Prüfung Verkaufsvertrag
• Quartalsbericht zu den Aktivitäten und Fortschritten
• Abschlussgespräch mit Abschlussbericht
• Reisezeit ist eingeschlossen

• Beratungsgespräch zur Praxissuche und Definition der Eckwerte
und Zusammenarbeit

• Gemeinsame Analyse und Ausarbeitung des gewünschten Praxisprofils
• Ausarbeitung und Redaktion der Inserate
• Publikation in www.fmhprax.ch während 6 Monaten
• Inserat in der Schweiz. Ärztezeitung während einem Monat
• Publikation im FMH Services Infoletter
• Aktive Suche von Praxisverkäufern in unseren Datenbanken

und im Markt CH

• Vorselektion und Unterbreitung von Angeboten
• Persönliche Begleitung der Verkaufsverhandlung
• Erstellung/Prüfung Kaufvertrag
• Quartalsbericht zu den Aktivitäten und Fortschritten
• Abschlussgespräch mit Abschlussbericht
• Reisezeit und Reisespesen für 3 Praxisobjekte eingeschlossen

Goodwillbewertung
• Detaillierte Aufnahme der Praxiseckwerte vor Ort nach

FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation mit

Goodwillberechnung und Praxisfotos

Inventarbewertung
• Detaillierte Aufnahme des Inventars vor Ort nach

FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation mit

Restwertberechnung und Praxisfotos

Goodwillbewertung
• Detaillierte Aufnahme der Praxiseckwerte

vor Ort nach FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation

mit Goodwillberechnung und Praxisfotos

Goodwillbewertung
• Detaillierte Aufnahme der Praxiseckwerte

vor Ort nach FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation

mit Goodwillberechnung und Praxisfotos

Inventarbewertung
• Detaillierte Aufnahme des Inventars vor Ort

nach FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation

mit Restwertberechnung und Praxisfotos

Inventarbewertung
• Detaillierte Aufnahme des Inventars vor Ort

nach FMH Services Standards
• Umfassende FMH Services Dokumentation

mit Restwertberechnung und Praxisfotos

mit Goodwill mit Inventar
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