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Praxiser6ffnung/-iibernahme

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die vor einer Praxiseréffnung (Einzel-/
Gruppenpraxis), dem Einstieg in eine Gruppen-
praxis oder vor einer Praxisiibernahme stehen.

Themen

- Juristische Aspekte (Praxisbewilligung, Zulas-
sung zur Sozialversicherung, Vertragswesen)

- Gesellschaftsformen / Ehe- und Erbrecht
(Privat-/Geschiaftsvermogen, Giiterstand, Erb-
schaftsplanung)

- Praxiseinrichtung (Inneneinrichtung, Kosten-
berechnung)

- Praxisadministration (Leistungserfassungs-
und Abrechnungssysteme)

- Bewertung einer Arztpraxis (Berechnung
Inventarwert und Goodwill)

- Finanzierung der Arztpraxis (Businessplan,
Kredite, Absicherungsmoglichkeiten)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermogen (Per-
sonen- und Sachversicherungen, Vorsorge-
planung)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

Daten

K09 Donnerstag, Ziirich
10. September 2015  Volkshaus
13.30-18.00 Uhr

K10 Donnerstag, Basel

12. November 2015
13.30-18.00 Uhr

Hotel Victoria

Finanz- und Steuerplanung

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und Arzte,
die vor einer Praxiser6ffnung oder Praxisiiber-
nahme stehen oder bereits praxistatig sind.

Themen

- Finanzplanung (Businessplan, buchhalte-
rische Massnahmen vor Praxiser6ffnung/
-libernahme, Standard-Kontenplan, dop-
pelte Buchhaltung, EDV-unterstiitzte Buch-
fihrungslésung)

- Steuern (Steueraspekte bei Eintritt in die
Selbstdndigkeit, Steuerfallen und Steuerrisi-
ken, optimierte Steuerplanung)

Daten

Bern
Schmiedstube

K12 Donnerstag,
17. September 2015
13.30-18.00 Uhr

Daten

Basel
Hotel Victoria

K05 Donnerstag,
5. November 2015
09.00-16.30 Uhr

Praxisiibergabe

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die ihre Praxis iibergeben wollen. Ideal-
termin: 5-10 Jahre vor geplanter Ubergabe (aus
steuertechnischen und vorsorgeplanerischen
Grunden).

Themen

- Juristische Aspekte (Praxisiibergabevertrag,
allg. Vertragswesen, Ubergabe der Kranken-
geschichten)

- Nachfolgeplanung und Bewertung einer
Arztpraxis (projektorientiertes Vorgehen in
der Nachfolgeplanung, Berechnung Inventar-
wert und Goodwill als Verhandlungsbasis)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermégen (Uber-
gabe/Auflosung von Versicherungsvertrigen,
Pensions- und Finanzplanung)

— Steuern (Steueraspekte bei der Praxisiiber-
gabe: Optimierung der steuerlichen Aus-
wirkungen, Liquidations- und Grundstiick-
gewinnsteuer, Bestimmung des optimalen
Ubergabezeitpunktes)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.
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Praxiscomputer-Workshop

Der Workshop richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die vor einer Praxiserdffnung oder Praxis-
iibernahme stehen oder bereits praxistatig sind.

Themen

- Anforderungen an ein Praxisinformations-
system (Einfithrung)

- Evaluationsprozess (projektorientiertes Vor-
gehen in der Evaluation eines Praxisinforma-
tionssystems)

- Prisentation von sechs fithrenden Praxis-
informationssystemen (Leistungserfassung,
elektronisches Abrechnen unter Einbezug der
TrustCenter, Agendafiihrung, Statistiken, La-
borgerateeinbindung, elektronische Kranken-
geschichte, Finanzbuchhaltungslosungen usw.)

Daten

Olten
Stadttheater

K15 Donnerstag,
26. November 2015
13.30-18.00 Uhr

Ouverture et reprise d'un cabinet
médical

Le séminaire est destiné aux médecins sur le
point d’ouvrir un cabinet médical (individuel
ou de groupe), de joindre un cabinet de groupe
ou de reprendre un cabinet existant.

Contenu
- Business plan (préparation du plan de fi-
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nancement et crédit d'exploitation, finance-
ment par la banque)

- Aménagement (implantation, projet et
concept d’'aménagement, choix du mobilier,
budget)

- Estimation d’'un cabinet (inventaire et
goodwill)

- Laboratoire

— Administration d’'un cabinet médical

- Assurances

- Passage du statut de salarié a celui d’indé-
pendant

- Fiscalité

Sponsors
Les colts sont pris en charge par divers spon-
sors (voir www.fmhservices.ch).

Dates

K23 Jeudi 19 novembre 2015 Genéve
13h30-18h00 Crowne Plaza

Remise d’un cabinet médical

Le séminaire s’adresse aux médecins désirant
remettre un cabinet médical. Idéalement 5-10
ans avant la remise prévue (pour des questions
de taxation et de prévoyance).

Contenu

- Aspects juridiques (autour du contrat de re-
mise/reprise)

- Estimation d’'un cabinet (inventaire et
goodwill)

- Assurances (prévoyance, assurances a l'inté-
rieur et autour du cabinet)

- Conséquences fiscales d’'une remise

Sponsors
Les colts sont pris en charge par divers spon-
sors (voir www.fmhservices.ch).

Dates

K25 Jeudi 12 novembre 2015 Genéve
13h30-18h00 Crowne Plaza

Anmeldung und Auskunft

www.fmhservices.ch oder FMH Consulting
Services, Cornelia Fuchs, Tel. 041 925 00 77

Hinweis

Bei simtlichen Seminaren, bei denen die Kosten
teilweise oder génzlich von Seminarsponsoren
gedeckt werden, werden die Teilnehmeradressen
den jeweiligen Sponsoren zur Verfiigung gestellt.

Unkostenbeitrige bei Annullierung

— 50 CHF pro Person ab 14 Tage vor Seminar-
beginn;

— 100 CHF pro Person ab 7 Tage vor Seminar-
beginn oder Fernbleiben.
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