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Responsabilité rédactionnelle: FMH SERVICES

eminare/Séminaires/Seminari

Praxiser6ffnung/-iibernahme

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und Arzte,
die vor einer Praxiser6ffnung (Einzel-/Gruppen-
praxis), dem Einstieg in eine Gruppenpraxis oder
vor einer Praxisiibernahme stehen.

Themen

- Juristische Aspekte (Praxisbewilligung, Zu-
lassung zur Sozialversicherung, Vertrags-
wesen)

- Gesellschaftsformen / Ehe- und Erbrecht
(Privat-/Geschéftsvermdgen, Giiterstand, Erb-
schaftsplanung)

- Praxiseinrichtung (Inneneinrichtung, Kos-
tenberechnung)

- Praxisadministration (Leistungserfassungs-
und Abrechnungssysteme)

- Bewertung einer Arztpraxis (Berechnung
Inventarwert und Goodwill als Verhand-
lungsbasis)

- Finanzierung der Arztpraxis (Businessplan,
Kredite, Absicherungsmoglichkeiten)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermégen (Per-
sonen- und Sachversicherungen, Vorsorge-
planung)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

Daten

St.Gallen
Hotel Einstein

K02 Donnerstag,
12. Mai 2016
16.00-20.30 Uhr
K03 Donnerstag,
9. Juni 2016
09.00-16.30 Uhr

Bern
Schmiedstube

Praxisiibergabe/-aufgabe

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und Arzte,
die ihre Praxis an einen Partner oder Nachfol-
ger Uibergeben oder liquidieren wollen. Ideal-
termin: 5-10 Jahre vor geplanter Ubergabe
oder allfélliger Liquidation (aus steuertechni-
schen und vorsorgeplanerischen Griinden).

Themen

- Praxispartner- oder Nachfolgesuche (pro-
jektorientiertes Vorgehen in der Nachfolge-
planung)

- Juristische Aspekte (Praxisiibergabevertrag,
allg. Vertragswesen, Ubergabe der Kranken-
geschichten)

- Bewertung einer Arztpraxis (Berechnung
Inventarwert und Goodwill als Verhand-
lungsbasis)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermogen
(Ubergabe/Aufldsung von Versicherungsver-
tragen, Pensions- und Finanzplanung)

- Steuern (Steueraspekte bei der Praxisiiber-
gabe oder Liquidation: Optimierung der steu-
erlichen Auswirkungen, Liquidations- und
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Grundstiickgewinnsteuer, Bestimmung des
optimalen Ubergabe-/Aufgabezeitpunktes)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

Daten

St. Gallen
Hotel Einstein

K07 Donnerstag
19. Mai 2016
16.00-20.30 Uhr
K08 Donnerstag
16. Juni 2016
13.30-18.00 Uhr

Bern
Schmiedstube

Praxiscomputer-Workshop

Der Workshop richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die vor einer Praxiser6ffnung oder Pra-
xistibernahme stehen oder bereits praxistdtig
sind.

Themen

- Anforderungen an ein Praxisinformations-
system (Einfiihrung)

- Evaluationsprozess (projektorientiertes Vor-
gehen in der Evaluation eines Praxisinforma-
tionssystems)

- Prisentation von sechs fithrenden Praxis-
informationssystemen (Leistungserfassung,
elektronisches Abrechnen unter Einbezug
der TrustCenter, Agendafiihrung, Statistiken,
Laborgerateeinbindung, elektronische Kran-
kengeschichte, Finanzbuchhaltungslésungen
usw.)

Kosten
Fiir FMH Services-Mitglieder kostenlos.

Daten

K13 Donnerstag Ziirich
24. Marz 2016 Technopark
13.30-18.00 Uhr

K14 Donnerstag Bern
30. Juni 2016 BERNEXPO

13.30-18.00 Uhr

Gruppenpraxis

Das Seminar richtet sich an in Ausbildung ste-
hende Arztinnen und Arzte, die sich einer Grup-
penpraxis anschliessen wollen sowie an praxis-
titige Arztinnen und Arzte, die ihre Einzelpraxis
an eine Gruppenpraxis anschliessen wollen.

Themen

- Strategie (Ziele der Gruppenpraxis; Gestal-
tung des Angebots)

- Unternehmer (Zusammensetzung des

Teams; Verhaltensregeln, finanzielle Beteili-
gung und Entschddigungsmodelle)

- Finanzen und Recht (Versicherung, Vor-
sorge und Vermogen; Rechtsform, Finanzen,
Steuern)

2016;97(12-13):465-466

- Standort, Praxisobjekt (Anforderungen an
Standort; Konkurrenzanalyse; Praxisein-
richtung, Kosten)

- Personal (Qualifikationen; Gesetze, Regle-
mente, Vertrage)

- Fiihrung und Organisation (Struktur und
Ablédufe; Aufgaben, Verantwortungen, Kom-
petenzen)

- EDV und Administration (Anforderungen
an Praxisinformatik; Evaluation)

- Praxisbericht (Erfahrungsbericht eines Arz-
tes, Mitgriinder einer Gruppenpraxis aus
der Region)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

Daten

St.Gallen
Hotel Einstein

K80 Donnerstag,
16. Juni 2016
13.30-18.00 Uhr
K81 Donnerstag,
17. November 2016
13.30-18.00 Uhr

Bern
Schmiedstube

Rontgen in der Arztpraxis

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und Arzte,
die vor einer Praxiserdffnung oder Praxistiber-
nahme stehen oder bereits praxistatig sind.

Themen

- Rentabilitdt Rontgen in der Arztpraxis

- Evaluation und Beschaffung neuer oder ge-
brauchter Anlagen

- Moglichkeiten der Umriistung von analo-
gen zu digitalen Anlagen

- Vor- und Nachteile analoger und digitaler
Systeme

- Komplette Marktiibersicht mit Preisen und
Leistungskomponenten

Kosten
Fiir FMH Services-Mitglieder kostenlos.

Datum

Niederscherli
WIROMA AG

K16 Donnerstag,
25. August 2016
09.30-16.00 Uhr

Ouverture et reprise d’'un cabinet médical

Le séminaire est destiné aux médecins sur le
point d’'ouvrir un cabinet médical (individuel ou
de groupe), de joindre un cabinet de groupe ou de
reprendre un cabinet existant.

Contenu

- Aspectsjuridiques (contrats en général, auto-
risations, admission a pratiquer a la charge
de l'assurance sociale, dossier patients)

- Business plan (préparation du plan de
financement et crédit d’exploitation, finance-
ment par la banque)
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Aménagement (implantation, projet et
concept d'aménagement, choix du mobilier,
budget)

Estimation d’un cabinet (inventaire et good-
will)

Laboratoire

Administration d’'un cabinet médical
Assurances

Passage du statut de salarié a celui d’'in-
dépendant

Fiscalité

Sponsors
Les colts sont pris en charge par divers spon-
sors (voir www.fmhservices.ch).

Dates

K21 Jeudi Geneéve
2 juin 2016 Crowne Plaza
13h30-18h30

K22 Jeudi Lausanne
1 septembre 2016 World Trade
13h30-18h30 Center

Remise et cessation d’un cabinet médical

Le séminaire s’adresse aux médecins désirant
remettre un cabinet médical a un associé ou a
un successeur ou qui doivent fermer leur cabi-
net médical. Idéalement 5-10 ans avant la
remise/cessation prévue (pour des questions
de taxation et prévoyance)

Contenu

Recherche active d’'un successeur / associé
Aspects juridiques (contrat de remise,
contrats en général, dossiers médicaux)
Estimation d’un cabinet (calcul de l'inven-
taire et du goodwill comme base de négocia-
tions)
Assurances/prévoyance/patrimoine (re-
mise/résiliation des contrats d’assurances,
formes de prévoyance, planification de la
retraite et des finances)

Conséquences fiscales d’'une remise ou
d’'une cessation (optimisation de I'impact
fiscale lors d’'une remise/cessation, impot
sur les bénéfices et gains immobiliers, déter-
mination de la date optimale pourla remise/
cessation.

Sponsors
Les colits sont pris en charge par divers sponsors
(voir www.fmhservices.ch).

Dates

K24 Jeudi Lausanne
19 mai 2016 World Trade
13h30-18h00 Center

K25 Jeudi Geneéve

10 novembre 2016
13h30-18h00

Crowne Plaza

Cabinet de groupe

Le séminaire s’adresse aux médecins en for-
mation voulant exercer leur future activité en
cabinet de groupe et aux libres praticiens qui
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souhaitent affilier leur cabinet individuel a un
cabinet de groupe.

Contenu

Stratégie (objectifs du cabinet de groupe;
structure de l'offre de prestations)
Entrepreneurs (composition de I'équipe; re-
gles de conduite; participation financiere et
modeles de rémunération)

Finances et droit (assurances, prévoyance et
patrimoine; forme juridique, finances et
impots)

Lieu d'implantation et immobilier (exigen-
ces locales; analyse de la situation concur-
rentielle; aménagement du cabinet et coits)
Ressources humaines (qualifications; lois,
réglements et contrats)

Direction et organisation (structure et pro-
cessus; taches, responsabilités et compé-
tences)

Informatique et administration (attentes en
matiere de systeme informatique pour le
cabinet; évaluation)

Rapport d’expérience (rapport de l'expé-
rience d'un médecin, co-fondateur d'un ca-
binet de groupe de la région)

Sponsors
Les cotts sont pris en charge par divers sponsors
(voir www.fmhservices.ch).

Dates

K85 Jeudi Genéve
21 avril 2016 Crowne Plaza
13h30-18h00

K86 Jeudi Lausanne
22 septembre 2016 World Trade
13h30-18h00 Center

Atelier consacré a I'informatique
au cabinet médical

L'atelier s’adresse aux médecins sur le point
d’ouvrir un cabinet médical et aux médecins
déja établis qui veulent changer leur logiciel.

Contenu

Attentes a un logiciel pour la gestion du
cabinet (Introduction)

Présentation de six logiciels pourla gestion
du cabinet (gestion des données des patients,
gestion de la facturation et de 'encaissement,
statistiques, gestion de I'agenda, connexion
des appareils médicaux au dossier patient,
etc.)

Cotts
Gratuit pour les membres de FMH Services.

Date

K28 Jeudi Lausanne
23 juin 2016 World Trade
13h30-18h00 Center

Apertura e rilevamento di uno studio
medico

Il seminario e destinato ai medici in procinto di
aprire o dirilevare uno studio medico.
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Contenuto

Business Plan (preparazione del piano di
finanziamento e del credito d’esercizio, pre-
stito bancario)

Pianificazione (insediamento, progetto e
pianificazione, scelta del mobilio, budget)
Valutazione di uno studio medico (inven-
tario e goodwill)

Amministrazione di uno studio medico
(interna allo studio, rapporti con la banca)
Assicurazioni (tutte le assicurazioni neces-
sarie interne ed esterne allo studio)
Passaggio dallo stato di dipendente a quello
diindipendente

Fiscalita

Sponsor
Diversi sponsor si fanno carico delle spese (si
rimanda al sito www.fmhservices.ch).

Date
K50 Mercoledi Chiasso
13 aprile 2016 FMH Consulting
dalle 14.00 alle 17.30 Services
K51 Mercoledi Chiasso
26 ottobre 2016 FMH Consulting
dalle 14.00 alle 17.30 Services
Anmeldung und Auskunft /

Inscription et information /
Iscrizioni e informazioni

www.fmhservices.ch oder FMH Consulting Ser-
vices, Cornelia Fuchs, Tel. 041925 00 77

Hinweis / Remarque / Osservazioni

Bei samtlichen Seminaren, bei denen die Kosten
teilweise oder génzlich von Seminarsponsoren
gedeckt werden, werden die Teilnehmeradressen
den jeweiligen Sponsoren zur Verfiigung ge-
stellt.

Les adresses des participants aux séminaires
dont les colits sont couverts en partie ou totale-
ment par des sponsors sont communiquées aux
sponsors concernés.

Gli indirizzi dei partecipanti ai seminari, i cui
costi sono coperti in parte o completamente da
degli sponsor, vengono comunicati agli sponsor
interessati.

Annullierungsbedingungen / Conditions
d’annulation / Condizioni d’annullamento
Bei Abmeldungen oder Fernbleiben werden fol-
gende Unkostenbeitriage erhoben:

Un montant est pergu pour une absence ou une
annulation. Il est de:

Un importo verra rimborsato in caso di assenza
o annullamento. Esso sara di:
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50 CHF pro Person ab 14 Tage vor Seminar-
beginn / par personne dans les 15 jours avant
le début du séminaire / per persona entro i
15 giorni prima dell'inizio del seminario;
100 CHF pro Person ab 7 Tage vor Seminar-
beginn oder Fernbleiben / par personne dans
les 7 jours avant le début du séminaire / per
persona entro i 7 giorni prima dell'inizio del
seminario.
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