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eminare/Séminaires/

Praxiser6ffnung/-iibernahme

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die vor einer Praxiseréffnung (Einzel-/
Gruppenpraxis), dem Einstieg in eine Gruppen-
praxis oder vor einer Praxisiibernahme stehen.

Themen

- Juristische Aspekte (Praxisbewilligung, Zu-
lassung zur Sozialversicherung, Vertrags-
wesen)

- Gesellschaftsformen/Ehe- und Erbrecht

(Privat-/Geschdftsvermogen, Giiterstand,
Erbschaftsplanung)

- Praxiseinrichtung (Inneneinrichtung, Kos-
tenberechnung)

- Praxisadministration (Leistungserfassungs-
und Abrechnungssysteme)

- Bewertung einer Arztpraxis (Berechnung
Inventarwert und Goodwill als Verhand-
lungsbasis)

- Finanzierung der Arztpraxis (Businessplan,
Kredite, Absicherungsmoglichkeiten)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermogen (Per-
sonen- und Sachversicherungen, Vorsorge-
planung)

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

Daten

Sponsoren
Die Kosten werden durch diverse Sponsoren
(siehe www.fmhservices.ch) gedeckt.

eminari

Sponsors
Les colts sont pris en charge par divers spon-
sors (voir www.fmhservices.ch).

Dates

Daten

K09 Donnerstag, Ziirich
8. September 2016 Volkshaus
13.30-18.00 Uhr

K10 Donnerstag, Basel

10. November 2016
13.30-18.00 Uhr

Hotel Victoria

Finanz- und Steuerplanung

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die vor einer Praxiseroffnung oder
Praxisiibernahme stehen oder bereits praxis-
tatig sind.

Themen

- Finanzplanung (Businessplan, buchhalte-
rische Massnahmen vor Praxiser6ffnung/
-ibernahme, Standardkontenplan, doppelte
Buchhaltung, EDV-unterstiitzte Buchfiih-
rungslosung)

- Steuern (Steueraspekte bei Eintritt in die
Selbstandigkeit, Steuerfallen und Steuerrisi-
ken, optimierte Steuerplanung)

Kosten
Fiir FMH Services-Mitglieder kostenlos.

Basel
Hotel Victoria

K05 Donnerstag,
3. November 2016
9.00-16.30 Uhr

Praxisiibergabe/-aufgabe

Das Seminar richtet sich an Arztinnen und
Arzte, die ihre Praxis an einen Partner oder
Nachfolger iibergeben oder liquidieren wollen.
Idealtermin: 5-10 Jahre vor geplanter Ubergabe
oder allfalliger Liquidation (aus steuertechni-
schen und vorsorgeplanerischen Griinden).

Themen

- Praxispartner- oder Nachfolgesuche (pro-
jektorientiertes Vorgehen in der Nachfolge-
planung)

- Juristische Aspekte (Praxisiibergabever-
trag, allg. Vertragswesen, Ubergabe der Kran-
kengeschichten)

- Bewertung einer Arztpraxis (Berechnung
Inventarwert und Goodwill als Verhand-
lungsbasis)

- Versicherungen/Vorsorge/Vermogen
(Ubergabe/Auflésung von Versicherungs-
vertrigen, Pensions- und Finanzplanung)

- Steuern (Steueraspekte bei der Praxisiiber-
gabe oder Liquidation: Optimierung der steu-
erlichen Auswirkungen, Liquidations- und
Grundstiickgewinnsteuer, Bestimmung des
optimalen Ubergabe-/Aufgabezeitpunktes)

BULLETIN DES MEDECINS SUISSES - SCHWEIZERISCHE ARZTEZEITUNG - BOLLETTINO DEI MEDICI SVIZZERI

Daten

Bern
Schmiedstube

K12 Donnerstag,
15. September 2016
13.30-18.00 Uhr

Ouverture et reprise d’'un cabinet
médical

Le séminaire est destiné aux médecins sur le
point d’ouvrir un cabinet médical (individuel
ou de groupe), de joindre un cabinet de groupe
ou de reprendre un cabinet existant.

Contenu

- Aspects juridiques (contrats en général, au-
torisations, admission a pratiquer a la charge
de l'assurance sociale, dossier patients)

- Business plan (préparation du plan de fi-
nancement et crédit d’exploitation, finance-
ment par la banque)

- Aménagement (implantation, projet et
concept d’'aménagement, choix du mobilier,
budget)

- Estimation d’un cabinet (inventaire et good-
will)

- Laboratoire

- Administration d’'un cabinet médical

— Assurances

- Passage du statut de salarié a celui d’in-

dépendant

Fiscalité

2016;97(36):1229

K23 Jeudi 3 novembre 2016 Genéve
13h30-18h30 Crowne Plaza

Remise et cessation d'un cabinet
médical

Le séminaire s’adresse aux médecins désirant
remettre un cabinet médical a un associé ou a
un successeur ou qui doivent fermer leur cabi-
net médical. Idéalement 5-10 ans avant la re-
mise/cessation prévue (pour des questions de
taxation et prévoyance).

Contenu

— Recherche active d'un successeur/associé

- Aspects juridiques (contrat de remise,
contrats en général, dossiers médicaux)

- Estimation d’un cabinet (calcul de I'inven-
taire et du goodwill comme base de négocia-
tions)

- Assurances/prévoyance/patrimoine (re-
mise/résiliation des contrats d’assurances,
formes de prévoyance, planification de la re-
traite et des finances)

- Conséquences fiscales d’'une remise ou
d’une cessation (optimisation de 'impact fis-
cale lors d’'une remise/cessation, impot sur
les bénéfices et gains immobiliers, détermi-
nation de la date optimale pour la remise/
cessation.

Sponsors
Les colts sont pris en charge par divers spon-
sors (voir www.fmhservices.ch).

Dates
K25 Jeudi

10 novembre 2016
13h30-18h00

Geneéve
Crowne Plaza

Anmeldung und Auskunft /
Inscription et information

www.fmhservices.ch oder FMH Consulting Ser-
vices, Cornelia Fuchs, Tel. 041925 00 77
Annullierungsbedingungen /Conditions d’an-
nulation -> www.fmhservices.ch

Hinweis/Remarque

Bei saimtlichen Seminaren, bei denen die Kos-
ten teilweise oder gdnzlich von Seminarspon-
soren gedeckt werden, werden die Teilnehmer-
adressen den jeweiligen Sponsoren zur
Verfligung gestellt.

Les adresses des participants aux séminaires
dont les cotits sont couverts en partie ou totale-
ment par des sponsors sont communiquées aux
Sponsors concernés.

EMHMedia



